Celofiremni planovaci platforma

Optimalizace, zrychleni a sjednoceni planovani a forecastingu do jednoho prostredi
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working together

Situace Benefity

= Spole¢nost Siko dlouhodobé provozuje systém SAP ERP a SAP BW pro operativni .
a strategicky reporting a planovani. Vzhledem k nedostatecné uzivatelské pfivétivosti
planovani v prostfedi SAP BW bylo v roce 2019 rozhodnuto o zavedeni nové =
planovaci platformy v prostfedi SAP Analytics Cloud .

= Planovaci proces nebyl kompletné systémoveé pokryt, mnoho aktivit se provadélo
ru¢né pomoci Excelu

= Novy planovaci nastroj ma za ukol nejen cely proces sjednotit do jednoho prostredi,
ale také optimalizovat vnitrofiremni procesy, aby planovani bylo co nejefektivnéjsi

Sjednoceni v§ech oblasti planovani do jednoho nastroje — data lezi na
jednom misté

Planovaci proces je mozné sledovat a Fidit

Kromé planovani hodnot je umoznéno zadavat komentare k jednotlivym
burikam nebo také celym reportliim

Vyzvy

=V soucasnosti (20%1) se jedna o nejrozsahlejSi planovaci projekt v prostiedi SAP .
Analytics Cloud v CR
= Planovani probiha ve velkém detailu — nakup a prodej se planuje v detailu jednotlivych =

Budouci plany a rozvoj reseni

SAP Analytics Cloud si zakaznik sam rozsifuje pro reporting dalSich
zdroja dat (CRM)
V pfipadé nasazeni S/4AHANA mUze SAP Analytics Cloud slouZit jako

artikld dashboarding nastroj pro S/4HANA reporting
= Nutnost pfizpUlsobit a v nékterych oblastech Uplné od za¢atku nastavit vnitrofiremni
procesy @- 7 s 3 . . .
= Uzivatelé zvykli na Excel musi pfijmout nové uzivatelské prostredi -
Reseni o N ) e

Personsins cotant Protese Pracovns s

= Projekt je rozfazovan na 3 etapy ve kterych se postupné nastavuiji tyto oblasti
planovani: =
1. etapa — Plan financi (vysledovky), HR a prodeje (v detailu sortimentnich kategorif). S0 oo
2. etapa — Plan investic, prodeje a nakupu (v detailu artiklu). == o (R B S S
3. etapa — Plan logistiky, marketingu, cashflow o B e

= Vyuziti jak planovacich ,stories®, tak také specificky vyvoj zakaznickych aplikaci = e
pomoci Application Design

= Vzajemné propojeni jednotlivych planovacich oblasti, napf. vystup planu HR / prodeje
je dilc¢im vstupem do planu financi (vysledovky)

= Sledovani KPIs jednotlivych skupin profesi na zakladé naplanovanych prodejd na
konkrétnich pobocCkach a sortimentnich kategoriich

= Alokace mési¢niho planu prodeje do detailu jednotlivych dnli na zakladé historické
sezonality => moznost reportingu ,ke dni*

= Cely planovaci proces je podporovan pomoci workflow

Siko

KOUPELNY = KUCHYNE

Odvétvi
Retail

LoB

= Finance

= Controlling

= Nakup/Prodej
= HR

= Investice

= Marketing

= Logistika

Zakaznik
Siko Koupelny a. s.

Sidlo _
Praha, Ceska republika

Produkty a sluzby
Provozovatel nejvétsi
specializované sité vybaveni pro
koupelny, kuchyné a nové také
dvefe. Vice nez 40 prodejen po
celé CR

Pocet zaméstnanci
>900 (2020)

Systémové prostredi
= SAP Analytics Cloud

= SAP ERP 6.0, SAP BW 7.50
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